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BUT TC1 : TECHNIQUES DE COMMERCIALISATION 1

Nbre d'heures
q Session unique Remarques
Travail p .
. noren Total (cours communs, validation en présentiel,
Intitulés Nature
Nombre Nature notes plancher, report de note
Nombre | e res [HEUreS/ épreuve | Durée établissements co-accrédités)
d'Heures étudiant
estimé + (coeff)
SEMESTRE 1 SEM
DO (60%)
usTissit  [saes017e1 AT 20,0 35,0
9 CC (40%)
DO (48%) -
usTiss12  [sael027c1 AT 15,0 27,0 ORA (24%) | 10 min
8 CC (28%)
DO (80%) 5h
usTissis  [saes0aTer AT X 30,0
150 ORA (20%) | 10min
UBTIPP1L  [Portofolio 11 " X a,
UBTIRRO1  [Fondamentau de la communication commerciale A X 17, CC(100%)
UBTIRR02  [Ressources e culture numériques - 1 A I X 20, CC (100%)
UBTIRRO3  [Environnementjuridique de rentreprise A X 20. CC (100%)
ORA (12,5%) | 10 min
UBTIRR04  [Expression, communication et culture - 1. AT 00 19,0 DO (62,5%) -
8 CC (25%)
ORA (40%) | 30min
UBTIRROS  [Anglais du commerce - 1 AT 00 19,0 CC (20%)
10| TP (40%) ih
UBTIRRO6  [Langue B du commerce - 1 WiATI 10| 0.0 18.0 CC (100%)
DO (25%) -
UBTIRRO7  [Fondamentaux de la vente AT 0.0 26,0 ORA (25%) 8 min
6 1 CC (50%) -
UBTIRROB  [Techniques quaniiatives et représentations - 1 5 6 X 7. CC (100%)
UBTIRR0S markeing et A 6 X 0. CC (100%)
UBTIRRIO  [Etudes marketing - 1 A 6 1 X 0. CC (100%)
UBTIRR11  [Environnement économigue de lentreprise A 5 X 0. CC (100%)
UBTIRR12  [Role et organisation de Fentreprise sur son marché A 6 X 1 CC (100%)
| e ————— J o 1 oo 0 cceon [
UBTIRR14  [Eléments financiers de Fentreprise WiATI [5) 0 0.0 14.0 CC (100%)
CC(50%)
R prp AT 0,0 11,0
(BRI PPt ° 6 ORA(50%) | 20mn
es 114.00 < 325.00
UE Marketing UE N
UBT1SS11 SAE101 TC1 MATI N N
UBT1PP11 Portofolio 11 MATI N N
UBT1RR02 Ressources et culture numériques - 1 MATI N N
UBT1RRO3 [Environnement juridique de I'entreprise MATI N N
UBT1RR04 Expression, communication et culture - 1 MATI N N
UBT1RROS Anglais du commerce - 1 MATI N N
UBT1RRO6 Langue B du commerce - 1 MATI N N
UBT1RR08 Techniques quantitatives et représentations - 1 MATI N N
UBTIRR09 marketing et MATI N N
UBTIRR10 [ Etudes marketing - 1 wATI N N
UBTIRR1L  [Environnement économique de fentreprise wATI
UBT1RR12 Role et organisation de I'entreprise sur son marché MATI N N
UBT1RR13 Initiation & la conduite de projet MATI N N
UBT1RR14 Eléments financiers de I'entreprise MATI N N
UBT1-R15 PPP 1 MATI N N
UE Vente UE N
UBTISS12  |SAE102 TC1 MATI 6 N N
uBTIPP1L  |Portofolio 11 MATI 6 N N
UBT1RR02 Ressources et culture numériques - 1 MATI N N
UBT1RR04 Expression, communication et culture - 1 MATI N N
UBT1RROS Anglais du commerce - 1 MATI N N
UBT1RR06 Langue B du commerce - 1 MATI N N
UBT1RRO7 Fondamentaux de la vente MATI N N
UBT1RR08 Techniques quantitatives et représentations - 1 MATI N N
UBT1RR13 Initiation & la conduite de projet MATI N N
UBT1RR14 Eléments financiers de I'entreprise MATI N N
UBT1-R15 PPP 1 MATI N N
UE C UE N
UBTISS13  |SAE103TC1 MATI 6 N N
uBTIPP1L  |Portofolio 11 MATI 6 N N
UBT1RRO1 Fondamentaux de la communication commerciale MATI N N
UBT1RR02 Ressources et culture numériques - 1 MATI N N
UBT1RRO3 juridique de I'entreprise MATI N N
UBT1RR04 Expression, communication et culture - 1 MATI N N
UBT1RROS Anglais du commerce - 1 MATI N N
UBT1RR06 Langue B du commerce - 1 MATI N N
UBT1RR08 Techniques quantitatives et représentations - 1 MATI N N
UBTIRR10 [ Etudes marketing - 1 wATI N N
UBT1RR13 Initiation & la conduite de projet MATI N N
usTLRIS  [PPR1 AT
Conditions de validation du semestre :
SEMESTRE 2 e
ORA (40%)
AT 20,0 42,0
usT2ss21  [sae2017e1 1 oC (600%)
DO (50%)
AT 0,0 37,0
usT2ss22  [sae2027e1 o 4 2 e (51
DO (80%)
UBT2sS23  [sae20Te1 AT o 20,0 34,0 .
ORA (20%) | 10min
usT2ss24  [sagz04TC1 A o 30, 38,1 CC (100%)
uBT2pP21  [Porttolio 21 A o 0 15, 19, CC (100%)
UBT2RRO1 [ Moyens de la communication commerciale A 5] 0 0. 12, CC (100%)
UBT2RR02 Gestion et conduite de projet A [¢) 0 0. X DO (100%)
ORA (37,5%) 2h
UBT2RR03  [Expression, communication et culture -2 ATl o 0,0 20,0 DO (25%) -
0 7 CC (37.5%) -
UBT2RR04  [Ressources e culture numeriques - 2 WATI 5} N 0 7 0.0 16.0 CC (100%)
UBT2RR05 | Couts, marges et prix d'une offre simple. MATI [¢] N 6 7] 0.0 18.0 CC (100%)
UBT2RR06  |Relations contractuelles commerciales MATI [¢] N 0 0 0.0 15.0 CC (100%)
ORA (50%) | 25min
UBT2RRO7 [ Anglais du commerce -2 ATl o 0,0 20,0 CC (20%) -
7 TP (30%) 1h
UBT2RR08  [Langue B du commerce -2 WATI 5} 7 0.0 19.0 CC (100%)
DO (25%) -
AT 21,0
UBT2RR09  [Prospeciion et négociation o X 00 ORAGS%) | 35min
UBT2RR10 [ Marketing mix A o 0. 9. CC (100%)
UBT2RR1L des canaux de A 5] 0. EX CC (100%)
UBT2RR12  [Etudes marketing - 2 A 5] 0. 7. CC (100%)
UBT2RRIZ  [Tech itatives e repré -2 A [5) 0. 0. CC (100%)
ORA (50%) 1h
AT 00 16,0
UBT2RR14  [Psychologie sociale o ) oC (500%)
CC(50%)
UBT2RRIS  [PPP- AT 7.0
PPz 5 ORA(50%) 3h
107.00 < 306.00
UE Marketing
UsT2ss21  [saE2017C1 wATI
|ustzsszs  [sacz0ater wATI
UBT2PP21  [Porfolio 21 wATI N N
UBT2SS20 Stage MATI N N
UBT2RR02 [ Gestion et condute de projet MATI N N
UBT2RR03 Expression, communication et culture - 2 MATI N N
UBT2RR04  [Ressources et culiure numeriques - 2 wATI N N
UBT2RRO05 Couts, marges et prix d'une offre simple MATI N N
UBT2RR06 Relations contractuelles commerciales MATI N N
UBT2RRO7 Anglais du commerce - 2 MATI N N
UBT2RRO8  [Langue B du commerce -2 wATI of N N
UBT2RR10 Marketing mix MATI 6 N N
UBT2RR11 des canaux de MATI 6 N N
UBT2RR12 Etudes marketing - 2 MATI 6 N N
UBT2RR13 Techniques quantitatives et représentations - 2 MATI 6 N N
UBT2RRIS  [PPP-2 wATI 6 N N
UE Vente N
UBT2SS22 SAE202 TC1 MATI 6 N 3
|ustzsszs  [sacz0ater ATl 6 1
UBT2PP21 Portfolio 21 MATI N 1
UBT2SS20  [Stage wATI 1




UBTZRR02
UBTZRRO3
UBTZRRO4
UBTZRRO5
UBTZRR06
UBTZRRO7
UBTZRROB
UBT2RR09
UBTZRR13
UBTZRR14
UBTZRR1S

-
[—
p—
e
pe—
pe—
pe—
pe—
p—
pe—
pe——
pe—
pE—
pe—
p—

Gestion et conduite de projet MATI 6 N N 0,5
Expression, communication et culture - 2 MATI 71 N N 0,5
Ressources et culture numériques - 2 MATI 27 N N 0,5
Couts, marges et prix dune offe simple. MATI 6 N N 0,5
Relations contractuelles commerciales MATI 6 N N 0,5
Anglais du commerce -2 MATI ul N N 0,5
Langue B du commerce - 2. MATI of N N 0,5
Prospeciion et négociation MATI 6 N N 3
Techniques quantitatives et représentations - 2 MATI 6 N N 0,5
Psychologie sociale MATI 6] N N 0,5
PPP-2 MATI 6 N N 0,5
UE C: N 10

SAE203 TC1. MATI 6 N N 2
SAE204 TC1 MATI 6 1
Portiolio 21 MATI 6 N N 1
Stage MATI 81 N N 1
Moyens de la communication commerciale MATI 71 N N 2,5
Gestion et conduite de projet MATI 6 N N 0,5
Expression, communication et culture - 2 MATI 71 N N 0.5
Ressources et culture numériques - 2 MATI 27 N N 0,5
Couts, marges et prix dune offre simple. MATI 6 N N 0,5
Relations conlractuelles commerciales. MATI 6 N N 0,5
| Anglais du commerce -2 MATI ul N N 0,5
Langue B du commerce - 2. MATI o N N 0,5
Techniques quaniitatives et représentations - 2 MATI 6 N N 0,5
Psychologie sociale WATI 6] N N 0,5
PPP-2 MATI 6 N N 0,5
Conditions de validation du semestre : Un semestre est validé si toutes les UE qui le composent sont validées.

Conditions de validation de I'année

L'année est validée si plus de 50% des compétences qui la composent sont validées.

Conditions de validation d'une UE
« 1ce) ©

Une compétence a 10 est validée. Si non, I'obtention d'une

se fait par

de cette

pé

entre S1 et S2.
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